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Ausbildung zur Kauffrau im Groß- und Außenhandel 

Angebotsvergleich 
 

Quantitativer Angebotsvergleich 
➢​ Bezugspreiskalkulation 

ist die Ermittlung der tatsächlichen Kosten, vom Einkaufspreis bis zur 
Anlieferung. Gesucht wird das günstigste Angebot 
 

➢​ Beispiel 
○​ gegeben:​  

Firma Sitzbequem GmbH Polstermeister24 GmbH 

EK-Preis 10€ 11€ 

Rabatt ab 100St. 10% ab 100St. 15% 

Skonto 2% 3% 

Versand 50€ 30€ 
○​ Kalkulationsschema 

Lieferant Sitzbequem  Polstermeister24 

Bestellmenge 100 100 

Listen-EK 1000€ 1100€ 

-Rabatt 10% 100€ 15% 165€ 

=Ziel-EK 900€ 935€ 

-Skonto 2% 18 3% 28,05€ 

=Bar-EK 882€ 906,95€ 

+Verpackungskosten / / 

+Versandkosten 50€ 30€ 

Bezugspreis 
(Einstandspreis) 

932€ 936,95€ 

pro Stück 9,32€ 9,37€ 
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Qualitativer Angebotsvergleich 
➢​ Nutzwertanalyse 

ist der Vergleich von Qualität und Leistung, ohne Rücksicht auf den Preis. 
Gesucht wird das beste Angebot. 
 

➢​ Beispiel 
○​ gegeben:  

Kriterien Sitzbequem Polstermeister24 

Preis 9,32€ 9,37€ 

Lieferzeit 5-7 Werktage 4-5 Werktage 

Umweltbewusstsein keine Infos Mülltrennung, Spenden 
für Regenwald 

Termintreue pünktlich evtl. 1 Tag Verspätung 

Qualität gut sehr gut 
 

○​ Bewertungspunkte: 1- schlecht I 6 - sehr gut 
 

Kriterien Gewichtung Punkte Bewertung 
Sitzb. 

Punkte Bewertung 
Polsterm. 

1 30 6 180 5 150 

2 15 5 75 6 90 

3 10 3 30 5 50 

4 20 6 120 5 100 

5 25 5 125 6 150 

Gesamt 100% - 530 - 540 
 
Polstermeister24 GmbH hat 10 Punkte mehr und somit den Qualitativen 
Angebotsvergleich “gewonnen”. Nun muss abgewägt werden. 
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